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Notre Vision 
& Solutions



Pourquoi Spotiz ?

Potentiel du marché
Les marchés de l'économie de partage ont un potentiel de croissance 
important, avec 761,4 milliards de dollars d'ici 2030, à un taux de crois-
sance annuel composé de 28 %. Cela est dû à l'urbanisation, à la den-
sité de la population et au développement de l'économie informelle.

Technologie Innovante
Super Apps, géolocalisation, suivi de la disponibilité en temps réel, 
systèmes de paiement automatisés et intégration à l'esprit de la ville 
intelligente.

Évolutivité
Nos services sont déjà disponibles en Europe, en Afrique et en Inde. 
Notre technologie Super App est conçue pour une évolutivité rapide 
avec une gestion multi-services, multi-monnaies, multi-langues et 
multi-fiscalités. 

Perturbation des modèles traditionnels
Le modèle de l'économie de partage a bouleversé divers secteurs, en 
particulier ceux de la mobilité et de la location de logements. Spotiz 
veut l'étendre et révolutionner la façon dont les gens gagnent de l'ar-
gent, trouvent, réservent et paient des services.

Durabilité
Nous encourageons les gens à économiser du temps et de l'argent 
pour réduire les embouteillages et la pollution. Nous maximisons l'utili-
sation des services de mobilité pour avoir un impact social et 
écologique. Spotiz propose des formations aux prestataires afin de 
soutenir les prestataires informels.



Difficultés de mobilité 
du dernier kilomètre
Quelle frustration de mettre plus de temps à trouver une place 
de parking que le trajet que l'on vient de faire ! 
Combien de temps perdu pour trouver les meilleurs services de 
garage au meilleur prix pour mon véhicule ?

Prix élevé Perte de temps Le stress Déchets énergétiques Pollution

Avant d'utiliser Spotiz, nos utilisateurs ont dit :

“ Je ne vais plus en ville car c'est trop long de trouver 
une place.”

“ Le prix des places de parking dans les centres-villes 
devient trop cher (au moins 3 à 4 euros par heure). Et 
pour enrichir les grandes entreprises ou la ville ! ”

“ J'ai des problèmes pour trouver le bon service au 
bon prix pour l'entretien de mon véhicule ! ”

“ En tant que particulier, j'ai des compétences ou des 
atouts, et je ne sais pas comment les valoriser ! ”

“ Mon entreprise souffre de ne pas être connue alors 
que tous mes clients sont très satisfaits de mes ser-
vices ! ”

“ Il me faut trop de temps et d'argent pour trouver 
les bons services pour mon véhicule.”

Recherche de conducteur
pour le stationnement

Emission de CO2 :
1500g

Émission de particules 
fines : 570g

Les voitures de croisière 
génèrent 15 % de trafic

Les voitures de croisière 
contribuent à hauteur de 
60 % à la pollution urbaine

Durée moyenne :
20 minutes



Nos Services

Spotiz SUPER APP : L'application de mobilité verte

SUPER APP : Trouver le meilleur endroit pour se déplacer !

Spotiz se présente comme le guichet unique dans le 
monde de la mobilité, offrant une plateforme unique 
aux conducteurs à la recherche des services de 
garage les plus fiables et les plus compétents. 

Déjà disponible

Garage Spot : Comparez et visualisez tous les services de garage 
pour votre véhicule autour de vous.

Parking Privé : La fonction “ AirBnB Parking ”. Augmenter les places 
dans les zones tendues et les revenus. 

Chargeurs Électrique : Faciliter le parcours de recharge en redi-
rigeant vers le chargeur privé le plus proche.

Prochainement : 
Partage de véhicules, stations-service, vente de voitures, location de 
voitures, ...

Spotization : Modèle d'économie numérique
Les utilisateurs, les fournisseurs et les membres sont impliqués 
dans tous les services de Spotiz. Ils gagnent sur le nombre de trans-
actions effectuées dans l'application.

Plus vous utilisez Spotiz, plus vous gagnez.

• Cela permet d'accroître 
• La fidélité des utilisateurs, 
• La fidélité des relations et 
• La fidélité financière.



Super App Services
pour tous les véhicules

Spotiz SUPER APP : L'application de mobilité verte

Super app

Et bien d'autres
à venir !

Garage Parking

Chargers Reviews



Avantages pour l'utilisateur

Objectifs

Avantages de l'adhésion des utilisateurs

Automobilistes, cadres, professions libérales, entrepre-
neurs, fonctionnaires, salariés du secteur privé, etc.

• Accès complet à la plateforme. 
• Accès aux services : Garage, parking, station de 

lavage, entretien, station-service, bornes de 
recharge, etc.

• Garantie et dépôt de garantie de 2,5 % du montant 
du service. Le solde est payé par carte de crédit, 
mobile money ou en espèces au fournisseur de 
services. 

• Gagnez des SPOTS grâce à votre fréquence d'utilisa-
tion.

• Plus je réserve avec l'application, plus la valeur de 
mes SPOTS augmente.

• Droit de gouvernance : participer aux choix fonction-
nels de l'application.



Prestataires de services

Objectifs 

Avantages de l'adhésion des utilisateurs

Garage professionnels, Garage particuliers (informel), Stations-ser-
vices, Concessionnaires de véhicules, Vendeurs de voitures Occa-
sion, Assurances auto, ...

• Accès complet à la plateforme.
• Acquisition de clients.
• Augmentation des ventes.
• Onboarding rapide (5 minutes pour créer une 

place). 
• Traçabilité des réservations.
• Notation et évaluation des services : e-réputa-

tion.
• Plus je vends mes services, plus la valeur de 

mes SPOTS augmente.
• 1/2 journée de formation en tant que garagiste 

sur “ comment avoir plus de clients ? ”



Qu'est-ce que la spotization ?

Le SPOT, notre bon d'achat numérique :

• Payer l'adhésion du fournisseur d'applications 
• Réserver des services pour les utilisateurs, 
• Verser des commissions à Spotiz à l'avance pour les fournisseurs,
• Récompenser l'engagement des utilisateurs par des jetons gratuits.

Spotiz souhaite développer l'économie collaborative et partage ses valeurs avec 
ses membres : Utilisateurs, Prestataires et Associés. 

L'objectif est également de générer et de partager la valeur financière créée 
avec nos utilisateurs fidèles. 

Avec le jeton SPOT, les membres obtiennent la valeur de l'utilisation de l'applica-
tion : 
“ Plus je Spotize, plus je gagne ! ”

1 SPOT = 10 CHF



Modèle d'entreprise

Utilisateurs

• Réservation de 2,5 % des services commandés avec des SPOTs.
• Frais de traitement 0,25%
• Pré-commandes de services payables avec des SPOTs.

Fournisseurs Garage / Parking

• Abonnement annuel de 10 CHF payable dans SPOT (1ère année gratu-
ite).

• Commissions payées d'avance dans SPOT : 10% sur le montant de la 
prestation (Affichage du chiffre d'affaires correspondant en devise du 
pays).

• Campagnes de marketing in-app

Spots dans l'application

• Nouveau type de spots disponibles dans l'application (par le biais d'API) 
• Exemples : Stations-service, Alimentation, Chargeurs, ...

Partenaires Super APP

Coût par lead = 1 CHF par lead en moyenne.
• Basé sur le C2C ou le B2C.
• Basé sur le type de service.
• Based on the region



Notre
Organisation



Notre groupe et nos filiales

Nous sommes

#People�People #collective intelligence #sustainable

Spotiz Holding SA

Spotiz SA

Spotiz Suisse SA

Spotiz Inde LTD

Spotiz Ivory Coast SA

Spotiz France SAS

Gouvernance
Finances
Juridique
Marque
Marketing
Vente
Développement
Applications
Support.



Structure de l'actionnariat 
Spotiz Filiales

Distribution des bénéfices

Spotiz SA en Suisse gère la filiale : gouvernance, finances, juridique, marketing, 
administration, etc.

Spotiz Filiale est responsable de la supervision et du développement des opéra-
tions locales.

Les bénéfices de la filiale sont redistribués au prorata du nombre d'actions 
offertes aux actionnaires de Spotiz, y compris les associés locaux de Spotiz 50. 

40%
Associés Affiliés

60%
Spotiz Holding



Équipe et calendrier

2020 2021 2022 2023 2024
People2People Notre App Lancement Croissance Scalabilité 
Equipe Spotiz Spécifications & 

Développement
Suisse 
& France

Inde  
& Spotization

Tokenization  
& Filiales

Nous sommes People�People et l'économie du partage

Chris Rencien – CEO & Co founder
20 ans d'expérience dans l'industrie du logiciel 
et le développement commercial. Passionné par 
les histoires humaines et la réussite des 
entreprises et fan de la NBA.

Parbat Pithiya – CTO & Co founder
10 ans dans le développement de logiciels. 
Chef de projet informatique et entrepreneur. 
Passionné par le développement humain et la 
cuisine végétarienne indienne.

Achille Agbe – Finance & Strategy
10 ans d'expérience dans le domaine des 
actions. Spécialisé en DeFi et en tokenisation 
des actifs. Auteur, conférencier et consultant, 
reconnu par Forbes et l'UNESCO.

Ish Anand – Board Member
Plus de 30 ans d'expérience professionnelle 
dans les entreprises, l'écosystème des 
startups et en tant qu'entrepreneur sur les 5 
continents.



Médias

Lancée en 2020, Spotiz est une plateforme innovante qui 
révolutionne la mobilité du dernier kilomètre. Notre 
application mobile connecte les utilisateurs à des 
services de mobilité essentiels, tels que le stationnement, 
l'entretien des véhicules et les bornes de recharge élec-
trique. Avec une présence établie en Suisse, en France, 
en Inde, et en expansion en Afrique, Spotiz répond aux 
défis de la congestion urbaine et de la pollution tout en 
favorisant une économie collaborative.

Lancement

• Lancement de la filiale Spotiz Côte d'Ivoire avec le Spotiz 
�� Côte d'Ivoire : �� janvier ����.

• Lancement officiel : �� novembre ����, avec les associés 
et les garagistes du Spotiz �� Côte d'Ivoire.

Dernier lancement en Côte d'Ivoire :

NCI News - Télevision Ivoirienne

Lancement Officiel



Témoignages

Le mot d'un associé du Spotiz 50 : 
Alain Yves AKOUDJOU - Président de Spotiz 50 Côte d'Ivoire

“En tant que membre de Spotiz 50, je suis fier de faire partie 
d'une initiative qui allie innovation technologique et impact 
social. Notre modèle unique de 'Spotization' permet non 
seulement de résoudre les problèmes de mobilité urbaine, 
mais aussi de construire une communauté engagée et de 
générer de la valeur pour tous les participants. C'est un 
investissement dans l'avenir de nos villes et de notre 
planète."

Le mot d'un garagiste : 
Mohammadi ZOGBA - Garagiste

“Rejoindre la plateforme Spotiz a transformé mon activité. 
Grâce à l'application, j'ai augmenté ma visibilité, gagné de 
nouveaux clients et amélioré la gestion des réservations. Le 
système de notation et d'évaluation m'a motivé à améliorer 
continuellement la qualité du service. De plus, le programme 
de formation de Spotiz m'a aidé à structurer la gestion de 
mon entreprise.”

le mot du président de syndicat professionnel : 
Lambert YOUZAN, Président de l'Union nationale des 
mécaniciens professionnels 

“Les clients viendront à nous et il y aura moins de paperas-
serie. Nous nous sentons reconnus dans un métier que 
nous aimons et qui n'a pas toujours eu une bonne image. 
Nous nous sentons soutenus dans notre professionnalisa-
tion, dans notre relation avec nos clients et dans notre 
structuration financière.”

Le mot d'un utilisateur : 
Pascal Pigury - Conducteur en France

“Spotiz a considérablement simplifié mes déplacements 
urbains en m'assurant de ne jamais faire de trajets inutiles. Je 
peux réserver à l'avance les meilleurs services au prix que je 
souhaite. Qu'il s'agisse de trouver rapidement un parking ou de 
planifier l'entretien de la voiture, l'application est indispens-
able. J'apprécie particulièrement le système d'évaluation qui 
m'aide à choisir des prestataires fiables. Grâce au système de 
bons SPOT qui sera bientôt mis en place, je serai même récom-
pensé pour mon utilisation fréquente de l'application.”



50

Nos filiales
avec spotiz 50



50
Spotiz 50

Spotiz 50 : clubs d'entreprises locales pour la mobilité

Spotiz n'est pas qu'une application mobile, c'est la partie émergée 
de l'iceberg !
C'est surtout l'#intelligence collective de notre communauté 
d'#utilisateurs et de #fournisseurs, de nos #membres associés 
affiliés et de notre #équipe !

Le club d'affaires “Spotiz 50” est composé de 50 affiliés associés à 
Spotiz, engagés dans l'excellence de la Mobilité dans leur pays, au 
service des utilisateurs et des prestataires. Il est actionnaire de la 
filiale locale et l'aide à réussir.

La mobilité est une priorité pour le développement du pays, les 
services de mobilité plus fluides pour les conducteurs, la promo-
tion et la réduction de l'impact sur l'environnement. 

Missions des associés et affiliés
Spotiz �� : Club d'affaires locaux pour la mobilité 

Une force motrice pour l'amélioration continue des services.

Étudier la réglementation et la conformité de tous les pays afin 
d'être prêt pour le lancement.

Assurer l'animation des communautés : Prestataires, Utilisateurs, 
Prescripteurs, B�B.

Ajouter de nouveaux emplacements à l'application : 
Garage, Parking, Stations-service.

Participer à la gouvernance de la filiale et aux décisions stratégiques.



Conditions pour devenir 
Associé

� SPOTM = ��� CHF = �� SPOTs offerts

Vente privée par pays = �,��� SPOTMs

• Achat d'un minimum de      � SPOTM (NFT) = ��� CHF

• avec un maximum de     �� SPOTMs (NFT) = ��,��� CHF

• Entrer un minimum     � Garage Spots     dans l'application

• Entrer     �� Personnes     dans l'application

La Tokenomique 

7000 SpotMs | 1 SpotM = 300 CH

Utilisateurs 15% Réserve 35% Vente privée 50%

SpotM et Spot Coins
Les bons SPOTM sont un carte de membre digitale du Spotiz 50 Business Club et 
représentent la part de gouvernance de l'affilié associé dans le SCP en fonction du 
nombre de bons achetés. La valeur de 1 SPOTM = 300 CHF (francs suisses)*.

Ils donneront également accès aux SPOT Coins, qui seront la monnaie de l'application 
mobile Spotiz à la fin de l'année 2025. Ainsi, vous aurez la proportion de vos bons 
SPOTM en SPOT Coin lors de son lancement, 1 Spot Coin = 10 CHF (Francs Suisses)*.
Exemple : Vous avez acheté 1 SPOTM, vous aurez 30 SPOT (ces conditions peuvent 
changer).

Les pièces SPOT seront la monnaie de l'application et permettront aux utilisateurs de 
l'application d'avoir accès à la plateforme, de payer pour des services dans la monnaie 
SPOT.



Avantage exclusif : Actions gratuites 
pour les 50 premiers Affiliés Associés

Offre gratuite de 40 % des actions 
de la filiale locale de Spotiz

Critères d'attribution des bénéfices annuels* :

Associés - Affiliés / pays :

aux 50 premiers Affiliés - Associés. 
1'335 NFT sont disponibles par filiale.

Participation aux réunions de gouvernance (10 %), 
Ajout de fournisseurs et d'utilisateurs (20 %), 
Achat de jetons (70%).
* Les critères sont susceptibles d'être modifiés.

L'abonnement est clôturé lorsque 50 
membres affiliés sont atteints.

40%

50



Comment devenir affilié associé 
de Spotiz 50 Affilié Associé ?

La participation
à la présentation 
de Spotiz 50.

Acheter des NFT
Vous devenez 
membre de Spotiz 
50 et vous avez droit 
à la gouvernance.

Commencez votre mission

Ajouter des spots et des 
utilisateurs dans l'appli-
cation, promouvoir 
l'application pour 
qu'elle ait du succès

Actions gratuites
En fonction du 
nombre de NFT 
achetés et de la 
quantité disponible.

Entreprises 
création

Création d'une 
société de 
participation 
civile et d'une 
filiale locale.



Clause de non-responsabilité

Présentation

Cette présentation et toutes les informations qu'elle contient (collectivement, cette « Présenta-
tion “) sont uniquement destinées à fournir aux destinataires des informations sur Spotiz et 
Spotiz 50, ainsi que sur ses marques et activités ” Spotiz ». (« Spotiz »). Cette présentation est 
fournie « telle quelle », ne prétend pas être exhaustive, et ni Spotiz, ni ses sociétés affiliées, ni 
leurs administrateurs, dirigeants, gestionnaires, membres, employés, agents ou autres représen-
tants respectifs ne font de déclaration, de garantie, d'attestation ou de promesse, dans chaque 
cas, qu'elle soit expresse, implicite ou autre, quant à l'exactitude, à l'exhaustivité ou à la fiabilité 
de cette présentation.

Cette présentation ne constitue pas une offre de vente, une sollicitation d'offre d'achat ou une 
recommandation d'achat ou d'offre d'achat d'un titre quelconque de Spotiz. Vous n'êtes pas 
autorisé à interpréter cette présentation, y compris son contenu, comme une analyse, une 
recommandation ou un conseil juridique, fiscal, comptable ou d'investissement. Vous devez 
consulter vos propres conseillers juridiques, fiscaux et financiers pour tout ce qui concerne 
Spotiz.

LE DESTINATAIRE DÉCLARE ET GARANTIT À SPOTIZ QU'IL NE SE FONDE PAS SUR LES INFOR-
MATIONS CONTENUES DANS LE PRÉSENT DOCUMENT POUR PRENDRE UNE QUELCONQUE 
DÉCISION, Y COMPRIS UNE DÉCISION D'INVESTISSEMENT.

Cette présentation est la propriété exclusive de Spotiz et aucun droit ou licence sur le contenu 
de cette présentation n'est accordé à un quelconque destinataire. Cette présentation constitue 
une information confidentielle de Spotiz et est fournie à chaque destinataire à la condition que 
ce dernier accepte de la garder strictement confidentielle et de ne pas la reproduire, la divulgu-
er, la transmettre, la diffuser ou la distribuer, directement ou indirectement, en tout ou en partie, 
sans le consentement écrit préalable de Spotiz, qui peut le refuser, le conditionner ou le retarder 
à sa seule discrétion. Les destinataires qui ne souhaitent pas obtenir d'autres informations 
s'engagent à renvoyer rapidement ce Président à Spotiz.

Déclarations prévisionnelles

Certains énoncés de cette présentation peuvent être considérés comme des énoncés prospec-
tifs. Les énoncés prospectifs se rapportent généralement à des événements futurs, y compris, 
mais sans s'y limiter, le rendement financier ou opérationnel futur de Spotiz. À titre d'exemple, 
les projections de revenus, de dépenses et d'autres paramètres sont des énoncés prospectifs. 
Dans certains cas, les énoncés prospectifs peuvent être identifiés par des termes tels que « peut 
“, ” devrait “, ” s'attendre à “, ” avoir l'intention “, ” sera “, ” estimer “, ” anticiper “, ” croire “, ” prédire 
“, ” potentiel “, ” projeter “, ” continuer », ou la forme négative de ces termes ou des variations de 
ceux-ci, ou une terminologie similaire. Ces déclarations prospectives sont soumises à de nom-
breux risques, incertitudes et autres facteurs connus, inconnus et inconnaissables, dont l'un ou 
l'ensemble pourrait entraîner une différence matérielle entre les résultats réels et ceux exprimés 
ou sous-entendus dans ces déclarations prospectives. Toutes les déclarations prospectives 
contenues dans cette présentation, qu'elles soient explicites ou implicites, sont fondées sur des 
estimations, des hypothèses, des analyses et des interprétations qui, bien que considérées 
comme raisonnables par Spotiz et sa direction, sont intrinsèquement incertaines. Cette présen-
tation n'est pas, et ne doit pas être considérée comme, une représentation, une garantie, une 
déclaration, une certification ou une promesse concernant les performances passées ou futures 
de Spotiz.

Cette présentation contient des informations préliminaires basées sur notre étude de cas en 
Suisse, et les chiffres pour tous les pays peuvent varier. Cette présentation est susceptible d'être 
modifiée et peut être remplacée, en tout ou en partie, par des informations contenues dans des 
documents qui pourraient être diffusés ultérieurement : Spotiz n'est toutefois pas tenue de 
mettre à jour cette présentation.



Télécharger Spotiz maintenant

Excellence dans les services aux véhicules

Spotiz SA
Rue Ancienne 88, 1227 Carouge, Switzerland

www.spotiz.com | www.spotization.com | info@spotiz.com


